
Die strukturierte Organisation Ihres Fahrradfach-

geschäfts und der Werkstatt sind der Schlüssel 

zum Erfolg! 
 

Die HARTJE Warenwirtschaft gibt Ihnen hierzu 

alle nötigen Werkzeuge an die Hand und verein-

facht Ihren Alltag bei:

ALLES IM GRIFF
MIT DER HARTJE 
WARENWIRTSCHAFT

KONTAKT

Hermann Hartje KG
Deichstr. 120-122
27318 Hoya

Tel.: +49 4251 811-333
E-Mail: warenwirtschaft@hartje.de

www.hartje.de In Kooperation mit

•	WERKSTATT- & TERMINPLANUNG 

•	VERKAUF & KASSE

•	LAGERHALTUNG 

•	FAHRZEUGVERWALTUNG

•	ONLINEBESTELLUNGEN

•	AUSWERTUNGEN

•	DIREKTANBINDUNG ONLINESHOP

Die HARTJE Warenwirtschaft hat für Ihren Alltag 

die passende Lösung!



FAQ
ANTWORTEN AUF HÄUFIG GESTELLTE FRAGEN
Die HARTJE Warenwirtschaft gibt die Lösung auf viele Fragen, 
die den Alltag im Fahrradfachgeschäft bestimmen können.

Wie viele Werkstatt-Termine kann ich nächste Woche eigent-
lich noch vergeben? 
Das Modul ‚Werkstatt‘ gibt den richtigen Überblick und nimmt 
Ihnen viel Detailarbeit ab: Zunächst durch den Terminkalender, 
dann durch die integrierte Arbeitswert-Liste, mit der Sie den 
Aufwand abschätzen können. Vor allem aber weist Sie das 
Werkstatt-Modul darauf hin, wenn die benötigten Teile noch 
nicht auf Lager sind! Auf Wunsch informiert das Modul Ihre 
Kunden per SMS, wenn das Rad wieder abholbereit ist.

Haben wir noch genug Schläuche auf Lager? Und wann soll ich 
denn jetzt noch nachbestellen?
Solche Fragen brauchen Sie sich mit der HARTJE Warenwirt-
schaft nicht mehr stellen. Denn für solch Standard-Artikel 
können Sie die Bestellungen automatisieren (und jederzeit an-
passen). So reduzieren Sie einen guten Teil ihrer Bestell-Arbeit 
und haben den Kopf frei für die Kundenberatung.

In welchen Rahmenformen und Größen haben wir das Rad 
eigentlich auf Lager? Oder sollte da noch was kommen? 
Die HARTJE Warenwirtschaft hat den Überblick über Ihre Fahr-
rad- und E-Bike-Bestellungen, den Lagerbestand und kennt 
auch Ihre Rückstände.

Muss ich da jetzt wieder anrufen, ob sich die Preise geändert 
haben?
Durch die Verbindung mit dem HARTJE System über Velocon-
nect haben Sie die aktuellen Preise stets im Blick!

Muss ich bei so einer Warenwirtschaft jetzt stundenlang die 
Daten der bestellten Fahrräder eingeben?
Ihre Vororder von HARTJE überträgt sich automatisch in die 
Warenwirtschaft! Mit allen Ausstattungs-Details. Und wenn 
sich bei der Ausstattung etwas ändern sollte, weiß Ihre Waren-
wirtschaft das schon.

Welches Rad hatte der Kunde hier vor mir letztes Jahr noch 
mal gekauft? 
Die HARTJE Warenwirtschaft legt eine Verkaufshistorie Ihrer 
Kunden an – damit haben Sie viele Infos auf einen Blick fürs 
aktuelle Verkaufsgespräch. 

Welche Artikel verkaufen sich bei uns richtig gut?
Die integrierte Einkaufs- und Verkaufsauswertung kann Ihre 
Einschätzungen über ‚Renner und Penner‘ bestätigen. Vor 
allem aber können Sie mit dem Tool ihre Einkäufe genauer 
auf Ihre Kundschaft anpassen. 

ALLES IM GRIFF 
MIT DER HARTJE WARENWIRTSCHAFT

Lagerbestände prüfen und die Bestellungen machen, Werk-
statt-Termine vergeben oder den Überblick über die Rück-
stände behalten: Bei solchen Routine-Aufgaben hilft Ihnen die 
HARTJE Warenwirtschaft. Mit der Software sparen Sie viel Zeit, 
haben die volle Kontrolle und können sich auf das Wesentliche 
konzentrieren – das Beraten und Verkaufen von Fahrrädern 
und Zubehör. VOLLE KONTROLLE

MIT WENIG AUFWAND

Ein Clou der HARTJE Warenwirtschaft ist der modulare Auf-
bau der Software. Sie können also mit den Tools starten, die 
Sie am meisten voranbringen. Bei allen Einstellungen und 
automatisierten Bestellungen behalten Sie immer die volle 
Kontrolle über die Vorgänge. Gleichzeitig gewährleistet das 
System höchste Datensicherheit. Auch, weil jedes einzelne 
Modul konstant weiterentwickelt wird. Und weil die HARTJE 
Warenwirtschaft auf fast jedem PC läuft, kommen nur gerin-
ge Anschaffungskosten auf Sie zu. Und die amortisieren sich 
bald, weil Sie Zeit sparen und stets den Überblick haben!


